
・佐渡市と株式会社新潟三越伊勢丹との地場産品の流通・消費推進に関する連携協定に基づくプロジェクト
・【セミナー】＋【個別相談会】＋【販売機会創出】＋【フィードバック】・・・すべてがセットになったプログラム

佐渡の「NIIGATA越品」百貨店進出 応援プログラム

佐渡市市制20周年×新潟伊勢丹40周年企画

参加無料

“想像を超える、新潟がある。”をコンセプトに、新潟三越伊勢丹が地元・新潟に光を当てることを目的に、食・ファッショ
ン・雑貨・工芸品など、あらゆるジャンルにおける「新潟の銘品」を発掘・編集してご紹介するプロジェクト。

ＮIIGATA 越品とは

本プロジェクトの趣旨

・佐渡市と株式会社新潟三越伊勢丹との地場産品の流通・消費推進に関する連携協定に基づくプロジェクト
・【個別相談会/商談会】＋【販売機会創出】＋【フィードバック】・・・すべてがセットになったプログラム

6/21（金）・２８（金）

NIIGATA 越品
〈佐渡島の良いモノがたり〉出店に向けた

個別商談会/相談会

9/26（木）～10/2（水）

NIIGATA 越品販売会
〈佐渡島の良いモノがたり〉

※会場 １階＝NIIGATA 越品
６階＝特設会場（予定）

11月中旬～12月中旬

〈佐渡島の良いモノがたり〉参加者

フィードバック会

参加対象者 佐渡市内に事業所を有する方

参加条件 原則として、個別商談会/相談会に参加できること

申込方法 裏面の申込フォーマットにご記入のうえ、お申し込みください。【申込期限：6月18日（火）まで】

お申込方法・参加対象者

お問合せ先
佐渡市地域振興部地域産業振興課 宛て
事務局：佐渡市役所・株式会社新潟三越伊勢丹

PART❶ PART❷ PART➌

電話：０２５９－６７－７８６３

「島外の販路を拡大したい！」「新しい商品を作ったけど、お客様の反応をもっと知りたい！」
新潟伊勢丹が主催する「NIIGATA 越品」の地域クローズアップ販売会〈佐渡の良いモノがたり〉への出店を目指しませんか？※1・２

店頭販売を通して自社の認知拡大に繋げたり、お客様の“声”をヒントに、新しい商品開発に繋げたり、、、伊勢丹がサポートします！

そして、今後の〈NIIGATA 越品〉での常設取扱いへのアプローチの機会としていただくことを目的とします。

※１：初めての事業者様は、商談会を通して口座取得/出店可否の審査がございます。

※２：原則、新潟伊勢丹へ出向くことを基本といたしますが、出向く日数や時間など事業者さまのご都合を考慮いたします。



佐渡の「NIIGATA越品」百貨店進出 応援プログラム

スケジュール詳細 ＊NIIGATA越品〈佐渡の良いモノがたり〉出店にかかる、旅費・商品送料は自己負担となります。

お 申 込 み 用 紙
【申込期限：6月１８日（火）まで】

目指せ！＜NIIGATA 越品＞プロジェクト 2024

FAXの場合：０２５９－６３－５１２５
Mailの場合：sangyo@city.sado.niigata.jp

通信欄（備考）

FAX:：TEL：

企業・団体情報

所属部署

企業・団体名

所在地　〒　　　　　　－

参加者名 商品名等
商品種別

例）食品、工芸品 など

E-mail：

役職等

佐渡市地域産業振興課産業振興係 宛

キリトリ

名称 NIIGATA 越品〈佐渡島の良いモノがたり〉個別商談会/相談会

１回目：令和６年６月２１日（金）

２回目：令和６年６月２８日（金）

会場 佐渡市役所　会議室（2-203、204）

㈱新潟三越伊勢丹　ＮＩＩＧＡＴＡ 越品バイヤー　新発田　孝/アシスタントバイヤー　真野　あずさ

㈱新潟三越伊勢丹　事業企画・オンラインクリエーションバイヤー　長谷川　雅史/腰越　隼人
講師

日時
※いずれか一方の日にちで、個別の商談会・相談会を実施します。
日にちと時間は、調整後、追ってご連絡いたします。

PART❶

名称 NIIGATA 越品〈佐渡島の良いモノがたり〉　※販売会名称

日時 令和６年９月２６日（木）～１０月２日（水）

１階：NIIGATA 越品

６階：特設会場（上りエスカレーター正面）

※１　準備日は会期前日の9月２５日（水）となります。会場により準備スタート時間が異なります。

※２　ご出店いただく会場は、商品特性等を考慮し決定させていただきます。
備考

会場

実際に店頭にて販売を行っていただき、お客さまの反応やニーズを直接聞ける貴重な機会となります。

PART❷

名称 NIIGATA 越品〈佐渡島の良いモノがたり〉参加事業者フィードバック会

日時 令和６年１１月中旬～１２月中旬　※調整中

会場 佐渡市内　　　　　　　　　　　　　　　　　　※調整中

備考 ※　日時と会場決まり次第参加者の皆様にご案内いたします。

販売会の結果分析、お客さまからの声を基にバイヤーからアドバイスをさせていただき、今後の活動に繋ぎます。

PART➌


